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LOS DINEROS . =

;Es cierto que le

venden sin intereses?

ouanto cuesta comprar a plazos?

Recientemente se han anunciado pro-
mociones crediticias como: “0% de In-
terés, 356% de enganche y 12 mensua-
lidades...”,1 “4 meses sin intereses y 36
mensualidades para pagar deudas...”,2 y
*...b0% de descuento y 6 mensualidades

sin interés...”

Las compras de mercancias a pagos
fljos sin intereses se han popularizado
en tiendas de autoservicio, de electro-
domésticos, distribuidoras automotrices
y en usuarios de tarjetas de crédito; sin
embargo, este esquema que aparenta ser
bondadoso resulta el crédito mas caro
del mercado.

Ante este tipo de promociones que
se dan constantemente, es necesario re-
flexionar, jes cierto que la promocion es
“sin interés”™?, scual es el costo financie-
ro que 1mplica comprar en abonos? Es-
tas preguntas son las que se resuelven en
este articulo.

El crédito y las finanzas
El crédito tiene diferentes acepciones,
una de ellas es: “operacion de préstamo
de recursos financieros por confianza y
analisis de un sujeto o empresa disponi-
ble contra una promesa de pago”.
Conceder un crédito significa adelan-
tar fondos, o bien, conceder un plazo para
un pago exigible; por ello, desde el punto
de vista juridico el crédito puede consi-
derarse como un préstamo o una venta a
plazos. La palabra crédito proviene del latin
creditum, de credere, que significa tener

omprar a pagos fijos puede resultar una opcion de crédito fa-
cil de tomar, no obstante, como lo evidencia este articulo, an-
tes de comprar hay que evaluar si la opcion es la adecuada o
existe alguna otra con un costo financiero menor.

- El crédito tiene funciones basicas que
permiten obtener beneficios como:

e |ncremento del consumo, ya que
_permite que clertos sectores de
a poblacién (generalmente los de
bajos ingresos) adquieran bienes y
- Servicios gue normalmente no podrian
adquirir con pago de contado.
e Fomento de uso de todo tipo
de servicios v bienes.
e Ampliacion y apertura de nuevos
mercados, al dotar de poder de compra
a los sectores de la poblacion que
pOr Sus INgresos No poseen recursos
liquidos para pagar de contado.
e [Ffecto multiplicador en la economia,
va que al aumentar el consumo de
08 blenes y servicios se estimula
a produccion de éstos.
e [Ja la posibilidad de adquirir
- capitales sin poseer otros bienes
equivalentes o sin desprenderse de
ellos, en caso de que se posean.

conflanza; sin embargo, no existe una de-
finicion Unica en cuanto a lo que significa
crédito, pero generalizando se entiende
como “la entrega de un valor actual, sea
dinero, mercancias o servicios, sobre la
base de confianza, a cambio de un valor
equivalente esperado en un futuro, pu-
diendo existir adicionalmente un interés
pactado”; no obstante, puede apreciarse

que cuando-se otorga un crédito es porque
existe conflanza de quien lo otorga con
respecto de quien lo recibe. Con la rela-
cion que se establece el deudor tiene la
obligacion de pagar v el acreedor el dere-
cho de reclamar el pago.

También puede decirse que el crédito
supone un capital existente por parte del
que lo otorga (prestamista o acreedor),
y una garantia de restitucion por parte
del prestatario o deudor. Esta garantia
puede ser: moral (cualidades personales,
honradez, trabajo) o real (bienes mue-
bles o inmuebles).

Cuando se otorga un crédito a un
deudor se realiza un analisis de la capaci--
dad de pago del solicitante, éste incluye
un perfil que permita apreciar que el cré-
dito con sus respectivos intereses (costo
del crédito) se va a restituir en el tiempo
pactado. Ese analisis depende del crédi-
to que se otorgue; en lo que definitiva-
mente la mayor parte de la literatura so-
bre el crédito coincide es que el analisis
debe ser cualitativo y cuantitativo, que
también se conoce como garantia, la cual
puede ser: moral (cualidades personales,
honradez, trabajo) o real (bienes mue-
bles o inmuebles).

En el caso de México, la Comision
Nacional Bancaria y de Valores regula
las actividades de crédito de las insti-
tuciones financieras, asi, por ejemplo,
se considera que los créditos han sido
otorgados de acuerdo con las politicas
del banco y conforme a condiciones de
mercado y en términos razonables de se-
guridad, cuando reunan, entre otras, las
sigulentes caracteristicas:

e Tasa de interés de mercado.

e (obro de comisiones.

e [estino de los recursos acordes
con e] fin contratado.
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‘e Viabilidad del proyecto.

¢ (Capacidad de pago del deudor,
hasandose en flujos de efectivo y en
su situacién financiera presente.

e Reciprocidad.

e (arantias suficientes.

e Expediente de crédito completo.

e (alificacién administrativa y
moral de los acreditados.

Existen diversos analisis que S€ for-
mulan para evaluar al solicitante del cre-
dito, entre ellos los meétodos:

e Delas “BC".
o De capacidad financiera.
e De andlisis discriminante.

£l método de las “8C" es un procedi-
miento mediante el cual se evalia y de-
termina el grado de riesgo de crédito por
conceder, aplicando los factores: cardc-
ter, capactdad, capital, colaterales,
condiciones, cobertura, consistencia
Yy categoria o clasificacion de clientes.
Algunos autores consideran s6lo “4C™
caracter o confianza, capital, capacidad
y condiciones; sin embargo, estas son las
aceptadas generalmente.

Tipos de crédito

Existen distintos tipos de créditos, sien-
do los mas tradicionales en el sistema
financiero:

Créditos comerciales. Son aquellos
créditos directos o indirectos otorgados
a empresas destinados al financiamien-
to de la produccion y comercializacion
de bienes y servicios en sus diferentes
fases. También se consideran dentro de
asta definicién los créditos otorgados a
las personas a traves de tarjetas de crédi-
to, operaciones de arrendamiento finan-
ciero u otras formas de financiamiento.

Créditos a las microempresis. Son
1os créditos directos o indirectos otorga-
dos a empresas destinados al financia-
miento de actividades de produccion,
comercializacion o prestacion de Servi-
Cl08.

Créditos de consumo. SOn créditos
que se otorgan con la finalidad de aten-
der el pago de bienes, servicios 0 gastos
relacionados con una actividad empresa-
rial. También se consideran dentro de esta
definicién los créditos a través de tarjetas
de crédito, los arrendanmientos financierosy
cualquier otro tipo de operacion financiera.

Créditos hipotecarios para VIVTEN-
da. Son las lineas de créditos destinadas a

50 b REVISTAPYMEAH

e ' Sra—

la adquisicion, construccién, remodelacion,
ampliacion, mejorariento y subdivision de
vivienda propia, tales créditos se otorgan
amparados con hipotecas debidamente
inscritas en los registros publicos.

E] costo de oportunidad
y el costo de financiamiento

en las finanzas
£l costo de oportunidad es un concepto

que esta presente en todos los aspectos
de 1a vida que involucran problemas de
decision.

Siempre que se tienen que tomar de-
cisiones sobre dos 0 Mas opciones, esta
resolucién tienen un costo asociado, que
es el de no haber elegldo cualquiera de
1as alternativas. Este costo €S, precisa-
mente, el costo de oportunidad, que
puede definirse como aquel en el que s€
incurre por no poder tomar dos o mas al-
ternativas a la vez.

El costo de oportunidad es, enton-
ces, un concepto muy importante dentro
de las finanzas. Saber evaluarlo en todas
nuestras decisiones financieras no €s fa-
cil, pero es primordial para el eficiente
manejo de las empresas.

Por ejemplo, a la hora de invertir y/o
comprar determinado instrumento finamn-
ciero, implica no destinar esos recursos al
resto de las opciones que estan a nuestro
alcance. El costo de oportunidad de mver-
tir una parte de nuestro patrimonio en ac-
ciones, es no tener la seguridad y el ren-
dimiento garantizado que NOS ofrece un
Certificado de Tesoreria (Cete), por el con-
trario, el costo de oportunidad de invertir
en Cetes es no poder aprovechar las venta-
jas indudables del mercado de capitales.

De igual forma se puede aplicar la
ostimacion del costo de oportunidad
por rechazar un descuento por prov-

to pago. Asi, todos debemos determinar

si es recomendable aceptar ur descuen-
to por pronto pago. Es importante reco-
nocer que la aceptacion y/o rechazo de
10s descuentos por pronto pago podrian
representar una fuente importante Ae
financiamiento /0 rentabilidad adi-
cional.

El costo financiero
Qe deriva del financiamiento con recursos
ajenos, y cuya cuantia estd formada por
los intereses y otro tipo de remuneraclo-
nes que deben pagarse a quien presta los
fondos.

De igual forma, el costo de financia-
miento se refiere a lo que se paga por utl
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crédito e incluye aspectos como la tasa
de interés, comisiones, gastos, seguros,
honificaciones y, en general, cualquier
concepto que el comerciante cobre O
descuente por realizar la operacion. Para
calcular el costo financiero se utiliza la
metodologia denominada costo anual
total.

El crédito y el pago

de contado con descuento.

El esquema general que S€ analizara en
este caso, aunque puede variar en casos es-
pecificos, es el que se presenta a conti-
nuacion:

Pago de contado con descuento

Hoy 4.500.00
Enero 0.0C
Febrero 0.0C
Marzo 0.00
Abril 0.00
Mayo 0.00
Junio 0.00

Hay dos alternativas: pagar de conta-
do con 10% de descuento, O bien, pagar
en seis 0 12 mensualidades vencidas “sin
intereses”.

Por ejemplo, consideremos que se
adquiere un bien que tiene un precio de
$ 4 500. Si se pagara de contado habria
que pagar $ 4,050, que son los $ 4,500
menos el 10% [4,500 x (1 - 0.10)]. Esto
tendria que pagarse hoy mismo, ya que
se trata de un pago de contado.

El crédito y el pago

a plazo sin intereses

Siendo congruentes con el ejemplo an-
terior, si se decide pagar a crédito, ha-
bria que pagar $ 750 al final de cada mes,
por seis meses, 0 $ 375 al final de cada
mes, por 12 meses, como S€ muestra en
el cuadro 1.

Esta operacién tiene un costo, ya
que si se paga a crédito, si bien no sS€
fiene un interés sobre el precio del bien,
i se estaria dejando de recibir el bene-
ficio de un descuento o, en otras pala-
bras, diferir un pago de $ 4,500 implica-
g tener que pagar $ 750 en seis pagos
o $ 375 en 12 pagos. Diferir los pagos de
un crédito implica un costo diferente al
descuento que se otorga si se liquida In-
mediatamente. En este €aso, el costo en
que se incurre al diferir los pagos es de
17.64%, que se expresa €Il la siguiente
ecuacion:




TCAP
TCCD
CO = Cosfo
TCAP = Total del crédito a plazo
TCCD = Total del crédito con des-
cuento
Sustituyendo:

CO = (%’) ~ 1x100 = 1,764

Kl costo de 17.64% es mayor en
2.64% que el descuento de 15%.

El costo de esta operaciéon también
se puede estimar por medio de una
técnica que se conoce en las finanzas
como costo de oportunidad con amorti-
zacion.

Considerando este concepto, el costo
de esta operacion es de 3.50% mensual,
0 bien, 42% anualizado (3.50 x 12).

El nimero es correcto como se consta-
ta en los cuadros 2 y 3 donde se presentan

las tablas de costo de oportunidad con
amortizacion.

Consideremos que se tienen $ 4,500,
con lo que podria pagar la compra a plazo

de seis meses. Se puede invertir este di-

nero en el banco y recibir un interés. Uti-
lizando el método de capitalizacién cons-
tante, el cual implica amortizaciéon del
capital, siempre es la misma cantidad, y a
partir de esta cifra se pagan $ 750 de cré-
dito y se tendria un saldo final de $ 3,750.

En febrero se realiza la misma opera-
cion. Ahora se parte de $ 3,750, que es el
saldo final de enero. Recibird $ 131.25 de
interés. Ahora se pagan los $ 750 del cré-
dito y quedaria un saldo final de $ 3,000.

De esta manera, y en forma sucesiva, se
reinvierte el saldo a una tasa de interés de
3.50%, pagando cada mes $ 750 del crédi-
to. Finalmente, al cabo de seis meses esto
nos llevara a un saldo de cero. Esto implica
que el costo de no aceptar el descuento por
pago de contado y pagar a crédito tiene un
costo de 3.50% mensual o 42% anualizado
como podemos ver en el cuadro 2.

CUADRO 1. EL CREDITO

EL PAGO A PLAZO SIN INTERESES A SEIS MESES

Pago

de contado
Hoy 4,500.0C
-ebrero 0.00
Abril 0.00
Mayo 0.00

T e
Julio - 000
Agosto 0.00
~Septiembre 0.0C
Octubre 0.0C
Noviembre 0.0C
0.0C

Diciembre

CUADRO 2. EL CREDITO

Pago a plazo Pago a plazo de

de seis meses 12 meses
750.00 375.00
750.0C 375.0
750.0C 375.00
790.00 37000
750.0C 1375.00
0.00 37500
0.00 375.00
0.0C - 37500
0.0C 375.0C
0.00 375.00
0.00 375.00

COSTO DE OPORTUNIDAD Y EL PAGO A PLAZO SIN INTERESES A SEIS MESES

Mes Saldo inicial Intereses
Fnero 4,500.00 157.50
Febrero 375000  131.25
Marzo 3,000.00 105.00
Abril 2,250.0C 78.75
W SR e
Jullg' . igen gl
Agosto 0.0C
Septiembre 0.0C
Octubre 0.00

.......... Noviempre 000
Jiciembre 0.00

Total Pago Saldo final
4,657.50 750.00 3,750.00
3,881.25 750.00 3,000.00
3.105.00 750.00 2,250.00
7.328.75 750.00 1500.00
e s e
o i
0.0C 0.00 0.00
0.0C 0.00 0.00
0.00 0.00 0.00
0.00 0.00 0.00

CREATIVIDAD PARA TU NEGOUID

ADMINISTRATE HOY

Tenemos un espacio
reservado para fi.

Anunciate aqui.




CUADRO 3. EL CREDITO

& EL COSTO DE OPORTUNIDAD Y EL
N PAGO A PLAZO SIN INTERESES A 12 MESES
Mes Saldoinicial  Intereses Total Pago Saldo final
Enero 4.500.00 157.50 4 657 .50 375.00 4.125.00
Febrero 4.125.00 144.38 4.269.38 375.00 3,750.00
Marzo 3,750.00 131.25 3,881.25 375.00 3.375.00
Abril 3.375.00 118.13 3,493.13 375.00 3.000.00
Mayo 3.000.00 105.00 3.105.00 375.00 7 625.00
Junio 2.625.00 91.88 7 716.88 375.00 2 250.00
Julio 2 250.00 78.75 72.328.75 375.00 1.875.00
~ Agosto 1,875.00 65.63 1,940.63 375.00 -1,500.00
Septiembre  1,500.00 72.50 1552.50 375.00 1.125.00
Octubre 1.125.00 39.38 1,164.38 375.00 750.00
Noviembre 750.00- 76.25 776.25 375.00 375.00
Diciembre 375.00 13.13 388.13 375.00 0.00
CUADRO 4. EL CREDITO
EL PAGO A PLAZO DE SEIS MESES CON EL METODO
DE AMORTIZACION DE CAPITAL VARIABLE
Mes Pagos Interés Capital Saldo
4 500.00
Enero 84451 15780 a0l 381241
Febetoy,, "0 8 gadat 1 3345 71105 3101.94
Mamo 84451 10857 73594 2,366.00
Abril 84451 82.81 Lot 1,604.30
Mayo 844.01 BRI, R g 815.90
Junio 84451 28.56 815.95 -0.00
CUADRO 5. EL CREDITO
EL PAGO A PLAZO DE 12 MESES CON EL METODO
DE AMORTIZACION DE CAPITAL VARIABLE
Mes Pagos Interes Capital Saldo
4 500.00
Enero 465.6777717 157.50 308.18 4.191.82
Febrero 4656777717 146.71 318.96 3,872.86
Marzo 4656777717 135.55 330.13 3.542.73
Abril 4656777717 124.00 341 68 3.201.05
Mayo 465 6777717 112.04 353.64 2 847 41
Junio 465.6777717 99.66 366.02 2 481.39
Julio 4656777717 86.85 378.83 2 102.56
Agosto 4656777717 73.59 392.09 1.710.47
Septiembre ~ 465.6777717 59.87 405.81 1.304.66
Octubre 4656777717 45.66 420.0" 384 65
Noviembre  465.6777717 30.96 43472 449 93
Diciembre A65.6777717 15.75 449,93 -0.00

Consideremos que se tienen & 4,500, | Ahora se pagan los $ 375 del crédito y queda-

con lo que podria pagar la compraa plazos
de 12 meses. Se puede invertir este di-
nero en el banco y recibir un interes de
3 50% mensual. Esto implicaria que en
enero se recibirfan $ 157.50 de interes.
A partir de la deuda de $ 4,500 se pagan
$ 375 del crédito y se tendria un saldo fi-
nal de $ 4,125.

En febrero se realiza la misma Opera-
cién. Ahora se parte de $ 4,125 que es el sal-
do final de enero. Recibird $ 144.38 de interes.
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ria un saldo final de $ 3,750.

De esta manera, y en forma suce-
siva, se reinvierte el saldo a una tasa
de interés de 3.50%, pagando cada mes
¢ 375 del crédito. Finalmente, al cabo de
12 meses esto nos llevaré a un saldo de cero.
Esto implica que el costo de no aceptar
o]l descuento por pago de contado y pa-
gar a crédito tiene un costo de 3.50%
mensual o 42% anualizado como s€ indi-

' caen el cuadro 3.

.
-

Asi. a menos que pueda darle al di-
nero un uso alternativo superior a 3.50%
mensual, serfa mejor que tomara la op-
cién de pago de contado.

qi se le puede dar un uso alternativo
al dinero, o el costo de financiamiento en
otro lado es superior a 3.50% mensual,
entonces es conveniente pagar a plazos.

Es importante mencionar que este
método de amortizacion de capital
constante implica que la amortizacion
del capital siempre es la misma can-
tidad.

Qin embargo, si consideramos el me-
todo de amortizacion de capital va-
riable o el método de anualidades con
pagos constanies, el cual implica que la
mensualidad (renta o pago) siempre €s
la misma, aun cuando la amortizacion
del capital varia, ya que esta mensuali-
dad (renta o pago) tambien considera el
pago de intereses, oMo podemos obser-
var en los cuadros 4 y o.

Es importante mencionar que los pa-
gos para estos casos se estimaron de la
sigulente manera.

M
k T=fl
i
Donde:
M = Monto del crédito
i = Tasa de interes

t = Plazo o mensualidades
R = Renta o pago

El costo real del pago

a plazo sin intereses

El Costo Anual Total (CAT)* es una me-
dida del costo de financiamiento de un
crédito que incluye todos los costos que
repercuten en los clientes en las ope-
raciones a crédito, se presenta como
porcentaje anual y sirve para fines de In-
formacién y comparacion.

Con el valor del CAT es posible com-
parar correctamente el costo financiero
entre créditos, aunque sean de plazos
o periodicidades distintas, € incluso de
productos diferentes.

E] CAT incluye a detalle en su cal-
culo: el precio de contado mas impues-

to al valor agregado (IVA) menos el

enganche (en caso de haber), los des-
cuentos o bonificaciones, las comisiones
por analisis, apertura y administracion
del crédito, la cobertura de riesgo ¥y
cobranza de crédito, las amortizaclio-
nes ordinarias de principal, los mntere-
ses ordinarios, las primas de seguros, el




costo de avaluos, el IVA de intereses,
asi como cualquier otro cargo o gasto
que directa o indirectamente se cobre 0
establezca como condicién al cliente por
el proceso de otorgamiento, celebracion
y administracién del crédito y cualquier
otra cantidad que el cliente pudiera reci-
bir en caso de contratar el crédito, como
se aprecia a continuacion:

a) Monto del crédito;

b) Descuentos o bonificaciones;

¢) Comisiones por analisis, otorga-
miento o apertura y/o administra-
cién, cobertura y cobranza del cre-
dito;

d) Amortizaciones ordinarias de prin-
cipal;

e) Intereses ordinarios;

f) Primas de los seguros que las entida-
des exijan contratar al acreditado;

g) Costo de avalio que las entidades
exijan contratar al acreditado, y

h) Cualquier otro cargo o gasto que la
entidad directa o indirectamente
cobre o establezca como condicion
al cliente por el proceso de otorga-
miento, celebracién y administra-
cion del crédito.

El CAT sera la tasa de interes anua-
lizada gue iguale a cero la suma arit-
mética de los montos contemplados
en la tabla de amortizacién desconta-
dos a valor presente por dicha tasa de
interés, como se define en la siguiente
ecuacion:

Donde:

F F F

2

L n
o=Fy+ T+CADL * (I+CATE -+ I+CAT)

F,=Monto del credito garantiza-
do a la vivienda que otorgara la
entidad, neto de las comisiones
y gastos que el acreditado pa-
gue antes o al inicio de la vigen-
cia del contrato.

El CAT comprende el monto de credito,
enganche, descuentos y tasas de interes;
en pocas palabras, lo que realmente se

terminara pagando

Monto neto que pagara el acre-
ditado a la entidad en el periodo
k, donde k = 1, 2,..., n, como se
establece en la tabla de amortiza-
cion.

Numero total de periodos de pago
a lo largo de la vida del credito.
Numero de periodos de pago
considerados en un ano, por
ejemplo, p = 12 implica que los
pagos son mensuales: p = 4 im-
plica pagos trimestrales.

Para el cédlculo del CAT se deberan
tomar al menos cuatro decimales y para
poder darlo a conocer al publico en
general se redondeard a dos decimales
y se expresara en términos porcentuales.

La ecuacién matematica del calculo
del CAT puede, en algunas ocasiones,
tener mas de una solucion. En estos ca-
sos, si existe mas de un resultado posi-
tivo, o resultados negativos y positivos,
el CAT sera el valor positivo mas cerca-
no a cero.

El1 CAT para créditos denominados
en moneda nacional, en divisas, unida-
des de inversion o cuyos pagos varien
en funcién del salario minimo que las
entidades estan obligadas a dar a cono-
cer en las pizarras de anuncios y en los
folletos impresos, debera actualizarse
cuando la entidad modifique cualquiera

" de los términos y condiciones que afec-

ten el calculo del CAT.

Adicionalmente a lo anterior, el
CAT para créditos denominados en mo-
neda nacional a tasa variable o en di-
visas a tasa variable, que las entidades

estan obligadas a dar a conocer en las |

pizarras de anuncios y en los folletos
impresos, deberd actualizarse dentro
de los primeros siete dias naturales de
cada trimestre conforme a la metodolo-
gia prevista.

L.a metodologia del CAT permite ho-
mologar créditos de diferentes plazos o
periodicidades de pago, por lo que resul-
ta facil comparar y elegir un plan de crée-
dito con el menor costo financiero.

Para elegir un producto especifico
hay que considerar, ademas del CAT, el
precio de contado y el monto de pagos.

Los valores que se pueden obtener
en el CAT pueden ser positivos o en
cero. Generalmente el valor del CAT
resulta positivo, lo que significa que
hay un costo financiero del crédito,
debido a que el precio de contado es
menor al monto total a pagar, se toma
en cuenta que mientras mas bajo es
mas barato. Un CAT cero significa que
comprar a crédito no tiene costo, es
decir, que el precio de contado es igual
al monto total a pagar por el crédito,
como resulta en las promociones Sin
Intereses.

Ejemplos aplicados

En el cuadro 6 se observan 1os costos
anuales totales de algunas empresas,
por ejemplo, en Hermanos Vazquez
una deuda de $ 6,075, sin enganche y
con seis pagos fijos de $ 1,212.93 du-
rante seis meses tienen un CAT de
83.4%.

Elektra, por ejemplo, otorga un credito
de $2.999, con un enganche de $ 300 y seis
pagos fijos mensuales de $ 560. El CAT es
de 116.3%.

Otro caso; un crédito de $ 2,690 en Via-
na, sin enganche y con 12 pagos mensuales
de $ 334, resulta con un CAT de 118.7%.

En Bodega Aurrera un credito de
$ 2.993.01 sin enganche y 12 pagos
mensuales de $ 397.76, tiene un CAT
de 152.6%.

Finalmente, en Famsa un crédito
de $ 3,115, sin enganche y con 11 pa-
gos mensuales de $ 441.80, se estima un
CAT de 159.1%.

El CAT comprende el monto de cre-
dito, enganche, descuentos y tasas de
interés: en pocas palabras, lo que real-
mente se terminara pagando.

Este indicador es poco utilizado por
consumidores y constituye el verdade-
ro costo financiero de una compra con
pago a plazos fijos; en ocaslones se con-
funde con el sobreprecio.
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CUADRO 6. COSTO DE FINANCIAMIENTO DE UNA COMPRA A PLAZOS FIJOS

Comunmente se considera el so-
breprecio, que es la diferencia porcen-
tual entre lo que termina pagando y el
precio de contado. Muchas veces €l so-
breprecio se confunde con la tasa de
interés del crédito.

Conclusiones

y consejos practicos

Si tienes pensado adquirir un producto a
través de un crédito a pagos fijos, analiza
y considera las siguientes sugerencias:

a) Solicitar que te proporcionen infor-
macién completa y clara de las ca-
racteristicas del crédito solicitado,
como precio de contado, enganche,
monto de pago fijo, nimero de pa-
gos y, sobre todo, tasa de interes a
que estara sujeto el crédito.

b) Es conveniente que solicites infor-
macion de mas de un plazo a pagar
para el producto que planeas com-
prar, es decir, solicita datos de tres,
seis 0 nueve meses para el mismo
producto (12, 24, 36 o 52 semanas,
en su €aso);

c) Con los datos completos del inci-
so a), calcula el crédito a pagos fi-
jos para que compares el costo de
financiamiento (CAT) de cada uno
de los plazos que solicitaste infor-
macion;

d) Una vez que hayas elegido el cré-
dito a pagos fijos, el plazo y el
establecimiento en donde deseas
comprar, solicita el contrato por es-
crito v leelo detenidamente antes
de firmarlo. Si tienes dudas pregun-
ta al proveedor todo lo relacionado
con la operacion del crédito que es-
tas solicitando, ¥

e) Solicita siempre un comprobante de
los pagos que realices en el credi-
to contratado y el estado de cuenta
correspondiente.
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Precio de Monto de pago Nimero Costo Anual
Establecimiento contado Enganche fijo de pagos Total (GAT)
Hermanos Vazquez 6,075.00 0.00 1,212.93 § 88.4%
Mega Elektra 2,999.00 300.00 560.00 b 116.3%
Viana 2,690.00 0.00 334.00 12 118.7%
Bodega Aurrera 2,993.01 0.00 397.76 12 152.6%
Famsa 3,115.00 0.00 441.80 11 159.1%

Recuerda que el CAT permite com-
parar el costo efectivo de diversos
créditos con distintas caracteristicas
(precio de contado, monto de pago
fijo, plazo o nimero de pagos, con o
sin enganche).

El CAT permite comparar créditos
distintos, en un mismo establecimiento
0 entre varios, v asi se puede elegir el
crédito que sea mas conveniente a las
necesidades y al bolsillo (acorde con
la periodicidad del ingreso: semanal,
quincenal o mensual).

Es importante mencionar que el
CAT no es la diferencia entre el precio
de contado y el que se termina pagan-
do al final del crédito, no es una simple
suma. Mide el verdadero costo financie-
ro de una compra a plazos fijos.

Cuando realices una compra a cre-
dito considera elementos como el pre-
cio de contado, la tasa de interés que
tendras que pagar, el pago por cada pe-
riodo, el plazo del crédito, el enganche
y los costos adicionales (que se esta-
blezcan para el otorgamiento del finan-
ciamiento).
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